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Gornictwo w Australil 1 najwazniejsze surowce

eksport

* 350 kopalh w Australii
« 15 Iat: 750 mld AUD R&D
« 8,2% PKB

Wydobycie w  Wegiel: 440 mln ton wegla kamiennego i 70 brunatnego.
podziale na Najwicgkszy eksporter wegla koksujacego i 2 najwiekszy
surowce eksporter wegla energetycznego

Ruda Zelaza: najwigkszy producent na $wiecie, gldownie w
Zachodniej Australii (BHP, Rio Tinto and FMG)

Ruda miedzi: 7 najwigkszy producent, 885 tys ton w
2018/19. Najwieksze kopalnie to Olympic Dam (BHP), Mt
Isa (Glencore), Cadia Valley (Newcrest)

Cynk: 3 najwigkszy producent na §wiecie. Najwigksze
kopalnie McArthur (Glencore), Hilton (Glencore), Geoge
Fisher (Glencore)

Niekiel: 5 producent. Najwigksze kopalnie Ravensthorpe
(First Quantum Minerals), Murrin Murrin (Minara
Resources/Glencore) and Mount Keith (BHP)

Ztoto: 2 producent, najwigksi producenci to Newmont
Mining Corp; Barrick Gold Corp and AngloGold

Lo

Id

Geoscience, mapa aktywnych kopaln w Australii
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Wydobycie wegla
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Wegiel kamienny: ; '. - Lo
* Najwigksza zaglebia w Queensland 1 Nowej Potudniowej Walii
*  80% kopalnie odkrywkowe / 20% kopalnie podziemne i “BASN BoWENERH
* 33 kopalnie podziemne (cze$¢ w c&m) . AR
* Eksport wegla: 380 min t e - RN N
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* AGL Loy Yang gltéwnym graczem s =
* Projekt HESC — gazyfikacja wegla i1 produkcja wodoru & Decooanagideny

Brown coal mineral deposit
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Najwieksze firmy wydobywcze (wegiel kamienny)

Firma wydobywcza

YANCOAL

§ CENTENNIAL

adani

GLENCORE REBRALH TN - .
BHP Billiton Mitsubishi Alliance Australia
Wydobycie wegla 103 min t 6,5mint 35,6 Mt 70 mint 10,7 min t 0
Kopalnie gigbinowe | 4 2 3(+1c&m) 4 5(+2c&m) 0 (5 projektow)
Kopalnie 12 0 8 (+1 c&m) 7 0 0 (6 projektow)
odkrywkowe

Firma wydobywcza

E N

Jfitzroy

@ AngloAmerican

WOLLONGONG COAL

=

| ENERGY P WHITEHAVEN § Ensham
Wydobycie 254 min t 23,2min t 2 min t* 49,3 mint 0 52mint
Kopalnie gigbinowe | 3 1 1 (+ 1 projekt) 5 0* (+ 2 c&m) 1*
Kopalnie 6 3 1 (+ 1 projekt) 3 0 1*
odkrywkowe

B PA1H BRI




Producenci sprzetu, firmy technologiczne i ustugowe
METS (mining equipment, technology and services)

eksport

« 500 tys. zatrudnionych

« 92 mld AUD przychodu

« 1mldAUD w R&D

* Australia jest jednym z najwigkszych importerow sprzegtu gorniczego na Swiecie

W weglowych regionie Hunter Valey, NSW 34% aktywnosci gospodarczej, a w
regionie Bowen, QLD 63%

Czotowi OEM:  HOMATSU' Dmetso  HITACH! s BAT n

B PATH




Specyfika australijskiej kopalni wegla
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Kopalnia Airly, do 1.8 mln t wegla, budynek administracji
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Kultura biznesowa
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e Utozsamienie z australijskimi standardami gorniczymi

« Kultura ,,mateship” (brak silnej hirarchizacji — sptaszczona struktura
organizacyjna, wszyscy s3 ,,na ty”, kazdy jest ,,mate”)

« Spotkania i rozmowy handlowe (zawsze ,,small talk”, raczej krotkie i
efektywne, w luznej atmosferze)

* Prezentacje dla centrali (koncentracja na kwestiach bezpieczenstwa/BHP,
kulturze organizacyjnej, standardach, kwestaich etyki, najistotniejszych
przewagach konkurencyjnych, case studies handlowe oraz technologiczne)

* Prezentacje dla inzynieréw i kopaln (przedstawienie kwestii
technicznych, silna koncentralcja na przewagach konkurencyjnych, case
studies techniczne)

* Prezenty (nie sg standardem przy spotkaniach, wytacznie symboliczne — na
przyktad z nadrukiem logo, raczej nie przekraczajace $20 AUD)

»  Ubidr (w kopalni zawsze dostosowany do standarow BHP/OHS, podczan
spotkan biznesowych poza kopalniami, z reguty koszula lub polo z logo T
fi rmy) Zrédto: AIMEX
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CASE STUDY — Conbelts Australia

eksport

2012 Pojedyncza sprzedaz w 2012

2013 misja biznesowa i udziat w targach AIMEX. Rozpoczgcie rozmow
z potencjalnymi partnerami ,,na odlegtos¢” 1 plany akwizycji

2015 inwestycja w firme dystrybucyjng w Australii. Pozyskanie
certyfikatow po 5 miesigcach

2015 - 2016 Nawigzanie partnerst z serwisami 1 wprowadzenie
produktow na testy. Sprzedaz w oparciu o wlasne sity

2017 zawigzanie partnerstwa strategicznego z lokalng spotka gornicza 1
pozyskanie 5 letniego przetargu dla Glencore
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Szanse i wyzwania dla polskich firm
eksport

Wielki rynek dla METS, gléwnie oparty na Silna konkurencja

imporcie

Atrakcyjne marze Inwestycja czasu 1 srodkow

Poszukiwane nowe technologie (trendy: Bardzo chermetyczny i relacyjny rynek. Duza ostrozno$¢ 1 sceptyczne

automatyzacja, obnizenie kosztow produkcji, BHP | podejscie do nowych producentow
1 sSrodowisko, zaawansowane technologie,
obnizenie kosztow energii, zdalna diagnostyka i
monitoring)

Wysoko wyceniane ustugi posprzedazowe Trudnos¢ w pozyskaniu lokalnego przedstawicielstwa (duze koszty po
stronie partnera), istotna czesta obecnos¢ w kopalniach

Optymalne warunki ptatnosci (zazwyczaj 30 dni) | Dhugi okres transportu 1 czesty wymog stanow magazynowych

Dostawy dla globalnych firm wydobywczych Inwestycja w certyfikacje, dostosowanie produktu do wymagan BHP,
otwierajg drzwi na inne rynki na Swiecie przygotowanie dokumentacji technicznej pod standardy australijskie
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Strategia wejscia na rynek gorniczy w Australii
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* Szczegotowa analiza rynku i przygotowanie oferty skrojonej pod wymogi i standardy australijskie

* Wizyty w Australii (misje indywidualne, wydarzenia) AIM“E‘)P))

» Skuteczny model biznesu (dystrybucja/ partnerstwo strategiczne/ JV/ przedstawicielstwo/

akwizycja)
e Czesty wymog organizacja zaplecza serwisowego
e Certyfikacja, dokumentacja techniczna, marketing
e Czesty wymog testow (oczekiwania tzw ,free trials”)
* Przetargi zazwyczaj na tzw ,, preferowanych dostawcow”

* Organizacja standw magazynowych
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Webinaria 2020

Jakub Wilchelm
Kierownik ZBH Sydney

Kontakt:
jakub.wilchelm@paih.gov.pl
+61 451 276 023

Adres ZBH Sydney:

L30, Governor Phillip Tower, 1 Farrer Place, Sydney, NSW 2000
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